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L’utilisation du masculin n’a pour but que d’alléger le texte. Le poste s’adresse autant aux hommes qu’aux femmes. 

 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
  
  

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
  
  

 

La bonne personne… au bon endroit! 
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CONSEILLER AUX VENTES 
Québec  - Concours # 100701 

 
Directement sous l’autorité du propriétaire, le conseiller aux ventes aura comme mandat 
de soutenir la croissance de la boutique en mettant à profit son expertise ainsi que ses 
qualités interpersonnelles, afin de fournir les conseils adéquats et d’être en mesure 
d’accompagner les clients dans leur expérience d’achats. Vente sans pression, approche 
client respectueuse, le conseiller aux ventes est en mesure d’établir un lien de confiance 
réel qui mènera à une relation hors du commun, autant pour l’acheteur que pour le 
vendeur. De plus, en lien avec le caractère unique de cette boutique haut de gamme, et 
dans un contexte de PME, le conseiller aux ventes devra mettre l’épaule à la roue dans la 
gestion quotidienne et opérationnelle de cette place d’affaires. En effet, nous sommes à 
la recherche d’un joueur d’équipe qui désire joindre notre famille et qui saura se réaliser 
dans l’ensemble des tâches qui lui seront confiées. 
 
En fait, nous recherchons la candidature d’un passionné du domaine du meuble et de la 
décoration possédant un intérêt marqué pour la vente de produits haut de gamme et de 
projets originaux. Désirant s’investir dans une entreprise offrant la possibilité de faire 
progresser sa carrière, et  désireuse de joindre une équipe dynamique à l’affût des 
nouveautés dans le domaine, la personne idéale recherchée maîtrise l’art de développer 
des relations clientes efficaces et sincères, tout en ayant un intérêt marqué pour le 
design d’intérieur. En effet, nous désirons une personne sachant accueillir adéquatement 
la clientèle, établir une relation de proximité, conseiller les produits,  et ainsi créer 
l’expérience unique de notre place d’affaires. De plus, la personne recherchée devra 
compter au minimum 5 années d’expérience pertinente dans la vente, ainsi qu’être en 
mesure de démontrer de véritables réussites à ce niveau. Passionnée, dynamique, 
débrouillarde, polyvalente, rigoureuse à l’écoute et originale, la personne que nous 
recherchons démontre une maturité professionnelle, de fortes aptitudes 
interpersonnelles et le désir de s’investir dans les différentes tâches qui lui seront 
proposées. À noter que le candidat idéal devra être bilingue (anglais-français) à l’oral (7 à 
8/10). 
 
Cette opportunité d’emploi offre un milieu de travail hors normes ainsi que la possibilité 
de faire partie d’une équipe des plus stimulantes. Faites partie du succès de cette 
boutique tout en profitant des nombreux avantages que nous vous présenterons. 
Enveloppe salariale des plus intéressantes (salaire de base + programme élevé de 
commission). 

 

PRAGMA GROUPE CONSEIL 
www.PragmaRH.com 

Info supplémentaire : 418 688-1773  

  Notre cliente, boutique de meuble réputé dans la ville de Québec, désire bonifier son 
équipe de professionnels en s’adjoignant d’un : 


